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株式会社リクルートホールディングス（本社：東京都千代田区、代表取締役社長 兼 CEO：峰岸真澄、以下リク
ルート）は、株式会社リクルートストラテジックパートナーズの運営する合同会社RSPファンド6号を通じ、店舗向
けにローカルエリアでの集客支援サービスを提供するBricksolve, Inc. (本社:アメリカ合衆国 ニューヨーク、CEO: 
David Munczinski、以下Bricksolve) への出資を実施いたしましたので、下記の通りご報告致します。

スマホの普及に伴い、消費者が近隣の店舗をオンライン検索する機会が増えてきています。一方で、店舗側はそれ
らの変化を捉え、消費者の検索行動から来店に誘導する効率的な手段がありませんでした。そのようななか、
Bricksolve(ブリックソルブ）は、米国においてその課題を解決する店舗向け集客支援サービス『Brickwork』を展開
しており、リクルートは今回の出資を通じて、今後普及が予想される同サービスの拡大に同社と取り組んでいく予定
です。Bricksolveは今回の資金調達により、同社の発展を担う人材の採用、および新商品開発を加速させていく予定
です。

１, 本件の目的と背景

２, Bricksolve, Inc.の概要

（1） 商号 Bricksolve, Inc. DBA Brickwork

（2） 代表者 David Munczinski

（3） 所在地
137 Grand Street, 3rd Floor, New York, 
NY 10013

（4） 設立年月日 2013年9月30日

（5） 主な事業内容 店舗向けローカル集客支援サービスの提供

（6） Webサイト http://brickworksoftware.com/

３． 合同会社RSPファンド6号の概要

リクルートホールディングスではこれからも、働く、学ぶ、住む、結婚、育児、旅、車、趣味や暮らし情報など、
さまざまな場面でユーザーが新しい発見・機会創出できるサービスを提供し、

ひとりひとりにあった「まだ、ここにない、出会い。」を届けることを目指していきます。

同社はCMS(コンテンツマネジメントシステム)を中核としたクラウド型サービスを提供しております。店舗ごとに
カスタマイズが可能な店舗ページの作成、およびバックヤードシステム(在庫管理システム・CRM)との連携により、
消費者に対して来店を促す情報を提示することに加え、予約機能・来客時のチェックアウト機能による購買行動のト
ラッキング・分析までを可能とします。結果、新規顧客の獲得およびリピート率の向上に寄与します。

（1） 商号 合同会社RSPファンド6号

（2） 代表者 西条祐介

（3） 所在地 東京都中央区銀座８-4-17

（4） 設立年月日 2014年11月12日

（5） 主な事業内容 投資育成事業・ベンチャーキャピタル事業

（6） 運営会社
株式会社リクルートストラテジックパートナーズ
http://recruitstrategicpartners.com/about-us.php

３, 合同会社RSPファンド6号の概要

【本件に関するお問い合わせ先】
https://www.recruit.jp/support/form/
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