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11 月６日『 』 リニューアル 

「比べて選べる。相談できる。IT 選びの新基準」をコンセプトに 

今年で 10 周年！ 企業で導入する IT 製品選びをサポートするサイト 

株式会社リクルート（本社：東京都中央区、代表取締役社長：柏木斉）は、2006 年 11 月 6 日、

企 業 で 導 入 す る IT 製 品 選 び を サ ポ ー ト す る サ イ ト 『 キ ー マ ン ズ ネ ッ ト

（http://www.keyman.or.jp/）』を、「比較・検討し、相談できる」サイトにリニューアル致します。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                          

◆比較表機能の追加 

高価な IT 製品の比較選定を進めていく中で、必ずといっていいほど 

作成されるのが「比較表」。ユーザーからも「比較表の作成が面倒」と 

いう声が多くあり、一覧画面等から複数製品を選択すると、ワンクリッ 

クで比較表ができ、Excelでダウンロードできる機能を、IT情報サイト 

で初めて搭載しました。 

◆匿名相談機能の追加 

「購入が未定の段階で、問い合わせるのは悪いかな？」 

「機密プロジェクトのための新製品導入だから、名前は明かせない・・・」 

このような場合でも、社名や名前を一切明かさず、ニックネームで 

メーカーや販売会社の担当者と直接連絡をとることができる機能を 

IT情報サイトで初めて搭載しました。匿名性を保ちながら、密度の高い 

製品の情報を得ることができます。 

 

※更に詳細な画面のイメージ等は別添資料をご覧下さい。 

 『キーマンズネット』 リニューアルのポイント 

◆慎重なユーザーの、「比較したい、相談したい」というニーズに応えます

重要な企業戦略ともいえる、企業 IT 製品選びを担当する方々は、多くの選択肢の中から１つ

の製品を選ぶために、様々な情報を取得・比較し検討を繰り返されて、慎重に導入を決定されて

います。インターネット上には、製品の情報は存在しますが、検討業務をサポートすることまで出

来ていないと感じておりました。キーマンズネットは、「比較・検討」と「相談」をキーに、IT 製品選

びをサポートする NO.1 サイトを目指してこの度、リニューアル致します。 

 リニューアルの背景 

 

 https://www.recruit.jp/support/inquiry_press.html

【本件に関するお問い合わせ先】  

 

  株式会社リクルート               〒104-8001 東京都中央区銀座 8-4-17 リクルート GINZA8 ビル 
RECRUITCO.,LTD                                     www.recruit.co.jp 

https://www.recruit.jp/support/inquiry_press.html


◆ 『 』とは？ 

～企業戦略において欠かすことのできないITキーマンを応援するメディア～  

キーマンズネットは、企業IT導入に関わる企業内システム担当者をサポートするメディアです。 

企業を取り巻く環境は「e文書法」や「日本版SOX法」の施行など、IT抜きでは語れなくなりつつあり

ます。一例としてキーマンズネットの 91.9%の会員が「『SOX法対策』においてITは有効である」と回答

しています。 また、会員の属するIT部門の最も重要課題としては「ビジネスとITの親和性向上」が挙

げられ、IT戦略が重要な企業戦略として位置づけられていることが伺えます。 

 

IT 導入の情報源としては Web メディアの重要性が高く、キーマンズネット会員のおよそ半数が、IT

製品導入にあたり、最も重要な情報源として「IT 関連の Web メディア」を挙げています。 

また、キーマンズネット会員の所属する法人のうち、59％が年間 100 万円以上、30％が年間 1000

万円以上のIT導入を実施。個別のジャンルにおいては、38％の会員が「サーバ・ストレージ」の導入

に関わり、その内 63％の会員が 100 万円以上の規模の導入に関与しています。 

 

IT 導入がますます企業戦略にとって重要になっている現在、キーマンズネットでは企業内システ

ム担当者を「キーマン」として捉え、数多くの IT 製品情報と、比較検討機能とによって、企業における  

IT 製品選びをサポートします。 

キーマンズネットは現在の企業戦略の重要なキーマンを応援する、IT製品選定No.1 メディアを目指

しています。 

 

 

 

 

 

 

 

 

   
非常に有効 

である 

一部有効 

である 

あまり有効と

は思わない 

有効では 

ない 

 全体 N=632 25.8% 66.1% 7.8% 0.3%

従業員 100 名以下 N=155 23.2% 65.8% 11.0% 0.0%

規模 101～1000 名以下 N=268 26.5% 65.3% 7.5% 0.7%

 1001 名以上 N=207 26.6% 67.6% 5.8% 0.0%

業種 IT 製品関連業 N=242 28.9% 61.6% 9.1% 0.4%

  （IT 関連外）製造業 N=181 24.3% 68.0% 7.2% 0.6%

  流通・サービス業全般 N=163 24.5% 71.8% 3.7% 0.0%

  その他業種 N=46 19.6% 63.0% 17.4% 0.0%

目下の企業課題である、 

SOX法対策においても、ITが重要

視されています。 
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【『SOX法対策』におけるITの有効性】 

弊社「SOX 法対策に関するアンケート報告書」よ

り（サンプル数：638名・平成18年8月実施） 
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実際の IT 製品の導入・提案・活用の情報源としては、IT 関連の Web メディアおよび、メーカー・SIer のＷｅｂサイトを

重視しています。 

企業の IT 部門の最重要課題は「ビジネスと IT の親和性向上」。 

 
【IT製品導入･提案・活用の情報源：１位】
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IT関連のWebメディア メーカー、SIerのWebサイト

新聞の記事 新聞の広告

IT専門誌の記事 IT専門誌の広告

一般雑誌の記事 一般雑誌の広告

ITサイトのメールマガジンの記事 ITサイトのメールマガジンの広告

企業配信のメールマガジン 企業からのダイレクトメール、会報誌

書籍 展示会、ショー

企業主催のセミナー・プライベートショー カタログ

その他

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【IT部門の重要課題：１位】
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ビジネスとITの親和性向上 コスト削減

セキュリティの強化 SOX法対応

情報の活用度の向上（ナレッジマネジメント） 災害対策

レガシーシステムの見直し 可用性の向上

ITILの導入 人材不足（人員不足、スキル不足）の解消

適切なサービスレベル設定 新技術の導入（ex.Web2.0）

その他

 

弊社「IT導入に関するアンケート」より（サンプル数：1,523 人・平成 18 年 9 月実施） 

 

 

 

IT 製品導入の予算規模は、59％の企業が年間 100 万円以上、30％が年間 1000 万円以上と回答 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【IT製品導入の年間予算規模(法人単位）】
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50万円未満 50万円以上～100万円未満 100万円以上～500万円未満

500万円以上～1000万円未満 1000万円以上～3000万円未満 3000万円以上～5000万円未満

5000万円以上～１億円未満 １億円以上～ 無関与

弊社「IT導入に関するアンケート」より（サンプル数：1,523 人・平成 18 年 9 月実施） 
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◆ 『 』の今後の展開 

これまでキーマンズネットは、製品を横並びで比較しやすいフォーマット化された製品レポート

や製品導入の参考となる編集記事などで、比較困難なIT製品の、基準となる軸をユーザーに提

供してまいりました。今回のリニューアルでは新機能である「匿名相談機能」、「比較表機能」等

によって、比較選定の実務をサポートするという、新たな利便性を提供できたと考えております。 

 今後は、ユーザーのニーズと豊富なIT製品とをよりスムーズにマッチさせることによって、こ

れまで多くの労力・時間のかかっていたIT製品選びを簡単・自由にし、ITの普及に貢献してまい

りたいと考えております。 
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IT製品選びの流れと、キーマンズネットのサポート領域

…これまでのキーマンズネットのサポート領域

…今回のリニューアルで広がったサポート領域 
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■“キーマンズネット”について （URL: http://www.keyman.or.jp）  

1996 年 10 月サービス開始。定番製品から最新製品まで、常時 1000 点以上の企業向けＩＴ製品

をわかりやすく、より利用価値の高い形で提供する、企業向け IT 製品情報サイト。ユーザー数（会

員数）は 2006 年 10 月 31 日現在で 307,231 人。 

「製品レポート」、「IT 単語帳」、「セミナー、イベント情報」、「IT ニュース」、次世代技術の解説記事

など、IT に関する様々な情報を得ることができ、会員登録することで更に様々な情報を得ることが

可能。11 月現在商品掲載中の会社は約 300 社。 
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◆ 【別添資料】 
 

 
比較表機能 詳細 

検索一覧画面等で複数製品をピックアップしたら、ワンクリックで比較表ができあがり、更にワン

クリックで、Excel ファイルとしてダウンロードすることが可能となっています。ダウンロード後は、通

常の Excel データとして、好きなように加工できるため、社内仕様に合わせた表の組み替えや、プ

レゼンテーションソフトへの貼り付けも可能です。 

また、「他の人がよく比較する製品※」をご案内する機能も搭載。 “検討モレ”も未然に防ぐこと

ができ、安心して製品を選んでいただくことが可能となっています。 ※11 月 20 日より利用可能です 
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※本機能は 11 月 20 日より利用可能です
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匿名相談機能 詳細 

社名や名前を一切明かさず、ニックネームでメーカーや販売会社の担当者と直接連絡をとること

ができる機能。掲示板形式のため、履歴も残り、後日詳細を確認したいときも便利な機能となって

います。掲示板（匿名相談ボード）は匿名相談を行った製品毎に作成されますので、一次選定でリ

ストアップした製品について同時にコンタクトがとれ、製品の決定・導入まで、慎重に検討を重ねる

ことができます。 

 

  株式会社リクルート               〒104-8001 東京都中央区銀座 8-4-17 リクルート GINZA8 ビル 
RECRUITCO.,LTD                                     www.recruit.co.jp 


